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OpraHi3al.(i5I HaBqattttsi Opratti3aui5I HaaqaHH5I ain6yaacrbcsi ai.unoai.LJ.Ho no ITono)l(eHH5I npo 

B i.unpau10aattH5I 
nporrycKia 3att5ITh 

)J.onycK .ll.0 niJJ.CY:MKOBOfO 
KOHTpOJIIO 

AKa.JJ.eMiqtta 

.uo6ooqecHicTb 
Imni CKJia.ll.OBi rronirnKH 
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opratti3al.\il0 HaaqaJibHOro npouecy 3.LJ.o6yaaqia BHlllOi' ocaiTH y BTEI 
,OTEY. HaaYaHH5I ai.u6yaae:Tbc.sr rnm1xoM ainai.uyaaHH5I neKuiHHHX Ta 

rrpaKTHtfHHX 3am1Tb, 3 onpaulOBaHH5IM OCHOBHOrO Ta .LJ.O,ll,aTKOBOro 
MaTepia.rry, a TaKO)I( caMocTilittoi' po6oTH 3.LJ.o6yaaqa. B i.LlsinyaaHH5I 
3aH5ITb e o6oa' 5I3KOBliM KOMIIOHeHTOM HaBqaJibHOrO npouecy. 
3a o6'€KTHBHHX npHq:HH (HarrpHKJia)J., B0€HIDIH CTaH, Mi)l(HapO,IJ,He 
CTa)l(YBaHH5I, yqaCTb B npoeKTi, xaopo6a) HaaqaHH.sl MO)l(e ai.u6ysaTHCb D 
OH-JiaHH <booMi 3a norO.LJ.)l(eHH.slM j3 KeoiBHHKOM KYDCY Ta .ueKaHaTOM. 
fli.ll.CYMKOBHH KOHTpOJib-eK3a\ieH. )l.o eK3aMetty .ll.OIJYCKaIOTbC.sl BCI 
3.U06yaaqi, 5IKi Ha6panH 3a pe3yJibTaTaMH IIOTQqHOl po6on1 npOTS!fOM 
ceMecTpy 60 6arria. 
Pe3yJibTaT ni.ncyMKOBOro KOHTpOJllO ( eK3aMeH) 3 OCBiTHbOro KO:MIIOHeHTa 
.ll.Jl5I 3,n:o6yaat.tiB O':IHOI <l>opMH HaBYaHH5l BH3HaYaE:ThC5I SIK 
cepe.n.H1:>oapH<l>MeT111rna cyMa 6ania rrornqHo'i po6oTH Ta eK3aMetty. 
KpamHM 3.ll.06yaaYaM, 5lKi IIOBHiCTIO BHKOHaJIH rrporpaMy 3 OCBiTHbOro 
KOMTIOHeHTa, BH5IBHJ111 aKTHBHiCTb B HayKOBO-,ll,OCJii.UHi.H po6oTi 3a 
Bi.ll.IIOBiD.HOIO TeMaTHKOIO, CTaJIH npH3epaM0. CTy.L(eHTCbKHX OJil:MIIla,ll,, 
BHCT)'IlaJIH Ha KOH<l>epeHuiHx Ta 3a pe3yJibTaTaM0. ITOTO':IHOI po60TH 
tta6pan11 90 i 6inbwe 6ania, ttayKoao-rre,n:aroriqHHii npauiBHHK Mae npaao 
BHCTaBHTII pe3yJibTaT eK3aMetty 6e3 onHTYBaHH5I (rrpH ycHOM)' eK3aMetti) 
YH BHKOHaHH5l eK3aMeHauiiffioro 3aB.L(aHHR (npH IIHCbMOBOMY eK3aMeHi). 
fIOJIO)l(eHH5I npo aKa)J.eMiqtty ,n:o6poqecHiCTb HayKOBO-rre,n:arorIYHHX, 
rre.n.arorit.ttt11x npauiBHHKiB Ta 3.ll.06yaaqis BHII(O'i ocsiTH . 

06oa'5l3KOBOJO YMOBOIO cJ.>opMyBaHH.sl ¢axoBHX KOMIIeTeHu iii 3.IJ.06yaaqa E: 

p03BHTOK softs kills (M'5lKHX HaBH':IOK), a CaMe p03BHTOK ni.n.epCbKHX 
5IKOCTeH, ecJ.>eKTHBHHX KOMyHiKaui'H, KpeaTHBHOCTi, rnyYKoro I 
KpHTHlfHOfO MHCJieHHH, II(O MO)l(JHIBO 3a paxyHOK BHKOHaHH5I 
caMOCTiHHoi' po60TH 3.U06ysaqa, yqacTi 3 .nonosi.ll.slMH y cry.z:r.eHTCbKHX 
KOH<bepeHuisix, CeMittapax, rypTKax, .ll.HCKyciliHHX KJIV6ax. 

3arnep.rpI<eHo Ha 3ac1.natttt1 KacJ.>e,n:pH Mette.n>I<MeHTY Ta ny6rriqHoro ynpasmHHH, npoToI<on N2 11 Bl.ll. 
16.12.2024 p. 

HayKoso-ne,llaroriYHHH npauiaHHK E.uyap.ll. KOB TYH 

HaTan5I MAXHA lJOBA 
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1.  ЗАГАЛЬНІ ПОЛОЖЕННЯ: 
 

Метою навчальної дисципліни «Зовнішньоекономічна діяльність 
підприємства» є формування комплексу професійної компетентності у 
здобувачів освітнього ступеня «бакалавр» спеціальності «Підприємництво, 
торгівля та біржова діяльність» щодо теоретичних основ процесу 
зовнішньоекономічної діяльності вітчизняними підприємствами, а також 
формування практичних навичок та вміння визначати та аналізувати 
перспективні напрямки та проблеми реалізації експортно-імпортних операцій, 
використовувати сучасні методи статистичного та стратегічного аналізу. 

Результатом вивчення навчальної дисципліни «Зовнішньоекономічна 
діяльність підприємства» для освітньої програми  

Результатом вивчення навчальної дисципліни «Зовнішньоекономічна 
діяльність підприємства» для освітньої програми «Підприємництво, торгівля та 
біржова діяльність» є формування комплексу компетентностей: 

- інтегральна компетентність: 
Здатність розв’язувати складні спеціалізовані завдання та проблеми у 

сферах підприємницької, торговельної та біржової діяльності або в процесі 
навчання, що передбачає застосування теорій та методів організації і 
функціонування підприємницьких, торговельних, біржових структур і 
характеризується комплексністю та невизначеністю умов:  

- загальні компетентності: 
ЗК 2. Здатність застосовувати отримані знання в практичних ситуаціях  
ЗК 3. Здатність спілкуватися державною мовою як усно, так і письмово  
- спеціальні (фахові) компетентності:  
СК 9. Здатність до організації зовнішньоекономічної діяльності 

підприємницьких, торговельних і біржових структур 
Програмні результати навчання здобувачів з навчальної дисципліни 

«Зовнішньоекономічна діяльність підприємства» полягають: 
2. Застосовувати набуті знання для виявлення, постановки та вирішення 

завдань за різних практичних ситуацій в підприємницькій, торговельній та 
біржовій діяльності. 

17. Вміти вирішувати професійні завдання з організації діяльності 
підприємницьких, торговельних та біржових структур і розв’язувати проблеми 
у кризових ситуаціях з урахуванням зовнішніх та внутрішніх впливів  

19. Застосовувати знання й уміння для забезпечення ефективної 
організації зовнішньоекономічної діяльності підприємницьких, торговельних 
та біржових структур з урахуванням ринкової кон’юнктури і діючих правових 
норм  

 
Міждисциплінарні зв'язки: програма упорядкована відповідно до анотації 

освітньо-професійної програми підготовки бакалаврів, базується на вивченні таких 
нормативних дисциплін, як «Економічна теорія», «Менеджмент», 
«Правознавство». 
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Критерії оцінювання результатів навчання 
Критерієм успішного проходження здобувачем освіти підсумкового 

оцінювання може бути досягнення ним мінімальних порогових рівнів оцінок за 
кожним запланованим результатом навчання навчальної дисципліни. 
Мінімальний пороговий рівень оцінки варто визначати за допомогою якісних 
критеріїв і трансформувати його в мінімальну позитивну оцінку 
використовуваної числової (рейтингової) шкали. 

Рівні 
компетентності 

За 
шкалою 
ДТЕУ 

Критерії оцінювання 

Високий 
(дослідницький) 

90-100 Має обґрунтовані та всебічні знання з дисципліни, вміє 
узагальнювати та систематизувати набуті знання; самостійно 
знаходить джерела інформації та працює з ними; проводить 
власні дослідження, може використовувати набуті знання та 
вміння при розв’язанні задач. 

Достатній 
(частково-
пошуковий) 

82-89 Володіє навчальним матеріалом, вміє зіставляти та 
узагальнювати, виявляє творчий інтерес до предмету, виконує 
завдання з повним поясненням та обґрунтуванням, але допускає 
незначні помилки; може усвідомити нові для нього факти, ідеї. 

75-81 Володіє визначеним програмою навчальним матеріалом; 
розв’язує завдання, передбачені програмою, з частковим 
поясненням. 

Елементарний 
(репродуктивний) 

69-74 Володіє навчальним матеріалом на репродуктивному рівні; 
може самостійно розв’язати та пояснити розв’язання завдання. 

60-68 Ознайомлений з навчальним матеріалом, відтворює його на 
репродуктивному рівні; виконує елементарні завдання за 
зразком або відомим алгоритмом. 

Низький 
(фрагментарний) 

35-59 Ознайомлений та відтворює  навчальний матеріал на рівні 
окремих фактів та фрагментів матеріалу; під керівництвом 
викладача виконує елементарні завдання. 

1-34 Ознайомлений з навчальним матеріалом на рівні 
розпізнавання та відтворення окремих фактів. 

 
Здобувачі вищої освіти, які повністю виконали програму дисципліни та 

набрали достатню кількість балів, отримують підсумкову оцінку без 
опитування чи виконання екзаменаційного завдання (згідно з Положенням Про 
оцінювання результатів навчання здобувачів вищої освіти №12 від 07.02.2022). 

У разі, якщо здобувач вищої освіти бажає поліпшити свою оцінку, або не 
набрав 75 балів, він складає екзамен з усієї програми навчальної дисципліни у 
вигляді письмового опитування знань згідно завдань встановленого зразка. 

Результат виконання екзаменаційних завдань оцінюється з урахуванням 
результатів у співвідношенні 80:20, де 80 – максимальна оцінка за виконання 
екзаменаційного завдання, 20 – результат поточної успішності відповідно до 
шкали переводу поточної роботи для врахування її при підсумковій оцінці. 

Здобувач вищої освіти, який не погоджується з оцінкою, отриманою під 
час підсумкового (семестрового) контролю, має право звернутися із проханням 
переглянути оцінку, одержану на екзамені (згідно Положення про апеляцію 
результатів підсумкового контролю знань студентів №32 від 07.02.2022). 
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Обсяг дисципліни в кредитах та його розподіл (тематичний план) 

Назва теми 

Кількість годин 

Форми 
контролю 

Усього 
годин / 

кредитів 

з них 

лекції 
практичні 

(лабораторні) 
заняття 

самостійна 
робота 

студентів 

1 2 3 4 5 6 
Тема 1. Зовнішньоекономічна 
діяльність. Предмет, метод, 
зміст та завдання дисципліни 

10 2 2 6 УО, Т, 
СУН 

Тема 2. Основні напрями і 
показники розвитку ЗЕД в 
Україні 

10 2 2 6 Т, ПО 

Тема 3. Система регулювання 
зовнішньоекономічної 
діяльності в Україні 

10 2 2 6 Т, СЗ 

Тема 4. Митно-тарифне 
регулювання 
зовнішньоекономічної 
діяльності 

13 4 4 5 Т, НД 

Тема 5. Загальнодержавні 
податки у сфері ЗЕД 10 2 2 6 Т, УО, 

ПП 
Тема 6. Нетарифне 
регулювання 
зовнішньоекономічної 
діяльності 

10 2 2 6 Т, СЗ 

Тема 7. Валютне регулювання 
зовнішньоекономічної 
діяльності в Україні 

10 2 2 6 Т, СЗ 

Тема 8. Міжнародні 
розрахунки і банківське 
обслуговування ЗЕД 

14 4 4 6 Т, ПО, 
СЗ 

Тема 9. Форми виходу 
підприємства на зовнішні 
ринку 

10 2 2 6 УО, Т 

Тема 10. Ціноутворення в 
зовнішньоекономічній 
діяльності підприємства 

10 2 2 6 Т, УО, 
СЗ 

Тема 11. Структура і зміст 
зовнішньоекономічних 
контрактів 

13 4 4 5 Т, СЗ 

Тема 12. Торговельно-
посередницька діяльність на 
зовнішньому ринку 

10 2 2 6 УО, Т 

Тема 13. Зустрічна торгівля у 
зовнішньоекономічній 
діяльності 
 

9 2 2 5 Т, ПП 
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Тема 14. Економічний аналіз 
зовнішньоекономічної 
діяльності підприємств 

13 4 4 5 Т, УО, 
НД 

Тема 15. Ризики у 
зовнішньоекономічній 
діяльності та їх страхування 

10 2 2 6 Т, ПО, 
СЗ 

Тема 16. Транспортне 
обслуговування 
зовнішньоекономічної 
діяльності 

9 2 2 5 Т, УО 

Тема 17. 
Зовнішньоекономічна 
діяльність підприємств на 
території вільних економічних 
зон 

9 2 2 5 Т, СЗ, 
СУН 

Разом 180/6 42 42 96  
Підсумковий контроль – екзамен  

Умовні позначення: УО – усне опитування; ПО – письмове опитування; Т – 
тестування; СЗ – ситуаційне завдання; НД – наукова доповідь; ПП – підготовка 
презентації; СУН – система управління навчанням MOODLE 
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ІІ. ПРОГРАМА НАВЧАЛЬНОЇ ДИСЦИПЛІНИ 

Зміст дисципліни (теми програми) 

Тема 1. Зовнішньоекономічна діяльність. Предмет, зміст  
та завдання дисципліни 

Характеристика категорій зовнішньоекономічної сфери та їх 
взаємозв’язки. Функції зовнішньоекономічної сфери. Напрямки впливу 
зовнішньоекономічного чинника на національну економіку. Сутність поняття 
«зовнішньоекономічна діяльність», основні види та форми 
зовнішньоекономічної діяльності.  

Принципи та передумови розвитку ЗЕД.  Принципи здійснення 
зовнішньоекономічної діяльності. Поняття об'єктів та суб'єктів 
зовнішньоекономічної діяльності. Право на здійснення зовнішньоекономічної 
діяльності.  

Місце дисципліни в системі загальноосвітніх і професійно орієнтованих 
дисциплін. Актуальність та практична спрямованість дисципліни, її структура і 
послідовність. 

 
Тема 2. Основні напрями і показники розвитку  

зовнішньоекономічної діяльності в Україні 
Зовнішньоекономічна політика держави. Сучасні концептуальні підходи 

до формування зовнішньоекономічної політики України в контексті реалізації 
національних економічних інтересів. Основні етапи розвитку ЗЕД в Україні.  

Аналіз та оцінка сучасного стану ЗЕД України.  
Характеристика основних показників розвитку зовнішньоекономічного 

сектору країни: абсолютні (обсяг та динаміка зовнішнього товарообігу; 
торговельне сальдо, генеральна торгівля), відносні (індекси динаміки експорту 
та імпорту, коефіцієнт покриття імпорту експортом, індекс концентрації 
експорту, індекс «умов торгівлі», індекс імпортної залежності країни, індекс 
чистої торгівлі), показники структури (індекс диверсифікації експорту/імпорту, 
частка продукції обробної промисловості в загальному обсязі експорту 
продукції, індекс географічної концентрації експорту/імпорту); показники 
інтенсивності та ефективності зовнішньоекономічних зв'язків країни.  

Платіжний баланс України, його структура та характеристика. 
 

Тема 3. Система регулювання зовнішньоекономічної  
діяльності в Україні 

Характеристика системи регулювання ЗЕД: принципи, цілі, методи. 
Еволюція системи регулювання зовнішньоекономічної діяльності в Україні. 
Національне та наднаціональне регулювання ЗЕД.  

Характеристика органів державного регулювання ЗЕД в Україні та їх 
компетенції. Органи місцевого самоврядування та регіональний аспект 
регулювання ЗЕД. Недержавні органи регулювання ЗЕД: торгово-промислові 
палати, фондові та валютні біржі.  
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Економічні та адміністративні методи регулювання 
зовнішньоекономічної діяльності. Правове регулювання ЗЕД. Реєстрація 
суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності. 

 
Тема 4. Митно-тарифне регулювання зовнішньоекономічної 

діяльності 
Сутність митного регулювання ЗЕД. Принципи митного регулювання. 

Органи доходів і зборів України: задачі, функції, структура. Види й методи 
здійснення митного контролю.  

Характеристика митних режимів: експорту, імпорту, реекспорту, 
реімпорту, транзиту, тимчасового ввезення, тимчасового вивезення, митного 
складу, вільної митної зони, безмитної торгівлі, переробки на митній території, 
переробки за межами митної території, знищення і руйнування, відмови на 
користь держави.  

Товарна номенклатура ЗЕД. Порядок митного оформлення товарів. Основні 
митні документи та специфіка їх оформлення. Плата за митне оформлення 
товарів і транспортних засобів поза місцем розташування або поза робочим 
часом, встановлених для органів доходів і зборів. Декларування товарів: форми 
та процедури. Митна вартість та методи її визначення.  

Мета і сфера застосування правил інтерпретації міжнародних торговельних 
термінів «Інкотермс-2020». Мито як інструмент економічного регулювання. 
Митний тариф. Види мита. Види митних ставок. 

 
Тема 5. Загальнодержавні податки у сфері  

зовнішньоекономічної діяльності 
Види та функції податків у сфері зовнішньоекономічної діяльності. 

Сутність та порядок нарахування митних податків (ПДВ, мита, акцизного 
податку) у сфері ЗЕД.  

Особливості оподаткування залежно від митного режиму. Порядок 
відшкодування ПДВ при експорті. Проблеми бюджетної заборгованості з ДЦВ і 
шляхи їх вирішення. Операції, які звільняються від справляння ПДВ.  

Відображення митних платежів у митній декларації. Особливості 
оподаткування імпорту послуг. 

 
Тема 6. Нетарифне регулювання зовнішньоекономічної діяльності 

Нетарифні засоби регулювання ЗЕД, їх класифікація і характеристика. 
Механізм впливу нетарифних засобів регулювання на економіку країни. 
Інструменти нетарифного регулювання.  

Кількісні обмеження: ліцензування і квотування. Класифікація квот за 
напрямом дії та масштабом охоплення. Порівняльний аналіз ефективності 
застосування імпортного тарифу та імпортної квоти. Перелік товарів, експорт 
та імпорт яких підлягає ліцензуванню. Види та способи розподілу ліцензій. 
Механізм оформлення документів для отримання ліцензій.  
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Фінансові засоби нетарифного регулювання: експортні кредити, 
експортні субсидії, імпортні депозити. Антидемпінгові заходи, визначення дем-
пінгової маржі та величини шкоди національним виробникам. Нарахування 
антидемпінгового та компенсаційного мита.  

Сертифікація, стандартизація, технічні бар'єри, вимоги щодо вмісту 
місцевих компонентів, вимоги щодо упакування та маркування товарів. 
Сутність політики державних закупівель. 

 
Тема 7. Валютне регулювання зовнішньоекономічної  

діяльності в Україні 
Сутність, основні принципи та інструменти валютного регулювання. 

Поняття валютної політики держави та її складові.  
Об'єкти та суб'єкти валютного регулювання. Порядок придбання і 

використання валюти, здійснення розрахунків в іноземній валюті. Система 
валютного контролю. Види валютних операцій. Обмеження щодо перевезення 
та пересилання валютних цінностей.  

Українська міжбанківська валютна біржа та її функції. Механізм 
проведення торгів іноземною валютою. 

 
Тема 8. Міжнародні розрахунки і банківське обслуговування 

зовнішньоекономічної діяльності 
Сутність міжнародних розрахунків та необхідність банківського 

обслуговування у сфері ЗЕД. Форми міжнародних розрахунків: акредитив, 
інкасо, платіж на відкритий рахунок, авансові платежі, банківський переказ, 
векселі, чеки.  

Способи платежу у сфері ЗЕД: готівковий платіж, авансовий платіж, 
платіж у кредит. Документальне оформлення банківських операцій у сфері 
зовнішньоекономічної діяльності: депозитних, розрахункових, валютообмінних 
та кредитних операцій. 

 Кореспондентські відносини у сфері ЗЕД. Форми кредитування 
експортерів та імпортерів. Платіжні системи. Система клірингу.  

Оцінка надійності та вибір комерційних банків суб'єктами ЗЕД. 
 

Тема 9. Форми виходу підприємств на зовнішні ринки 
Передумови і мотивація виходу підприємств на зовнішні ринки. Пошук та 

вибір партнера. Класифікація і характеристика форм виходу на зовнішні ринки.  
Критерії вибору форм виходу підприємств на зовнішні ринки. Прямий і 

непрямий експорт. Спільне підприємництво та пряме іноземне інвестування як 
форми виходу підприємства на зовнішні ринки.  

Умови функціонування підприємств на зовнішніх ринках. Вивчення й 
аналіз умов ринку. Дослідження потенційних можливостей фірми при виході на 
зовнішні ринки. Способи встановлення контактів з потенційним партнером. 
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Тема 10. Ціноутворення у зовнішньоекономічній діяльності 
підприємства 

Зовнішньоторговельна ціна: сутність поняття, функції, класифікація 
зовнішньоторговельних цін. Цінова політика підприємства, обґрунтування 
зовнішньоторговельних цін.  

Основні фактори ціноутворення в ЗЕД. Принципи визначення світових 
цін. Трансфертні ціни: сутність, функції. Особливості трансфертного 
ціноутворення. Ціноутворення в електронній торгівлі.  

Специфіка формування цін на сировинні товари, готові вироби. 
Етапи формування контрактної ціни. Рівень ціни, базис ціни, одиниця 

виміру ціни. Способи фіксації цін. Цінові знижки і надбавки. 
 

Тема 11. Структура і зміст зовнішньоекономічних контрактів 
Умови контракту: обов'язкові та додаткові. Зміст і характеристика 

основних умов контракту. Преамбула. Предмет контракту. Кількість та якість 
товару в контракті. Базисні умови поставки. Термін і дата постачання. 
Пакування і маркування.  

Валютні та фінансові умови зовнішньоекономічних контрактів. Валюта 
ціни і валюта платежу. Умови перерахунку валюти ціни у валюту платежу. 
Гарантії на технічне обслуговування. Порядок приймання товару. Рекламації і 
санкції. Арбітраж. Форс-мажорні обставини. Інші умови. 

 
Тема 12. Торговельно-посередницька діяльність на  

зовнішньому ринку 
Сутність та види посередницької діяльності у ЗЕД. Види посередників у 

зовнішній торгівлі. Характеристика посередників за обсягом повноважень та за 
місцем, що вони посідають на зовнішніх ринках. Агенти, представники, 
брокери, маклери.  

Структура та зміст посередницьких угод. Угоди комісії, їх особливості. 
Угоди чистої комісії. Договір «делькредере». Угоди консигнації, особливості і 
можливості здійснення. Торгові агенти, агенти повірені: обов'язки, особливості, 
регулювання. Дистриб'ютори, дилери, їх місце на ринку. Прості агенти, агенти з 
правом «першої руки», монопольні (ексклюзивні) агенти.  

Визначення прав та винагороди посередників. Посередницькі операції на 
основі договорів комісії (консигнації). Становлення та розвиток торговельно-
посередницької діяльності в Україні. 

 
Тема 13. Зустрічна торгівля у зовнішньоекономічній діяльності 
Сутність та форми зустрічної торгівлі. Причини існування зустрічної 

торгівлі. Класифікація угод зустрічної торгівлі. Операції натурального обміну. 
Операції, які передбачають участь продавця в реалізації товарів, 
запропонованих покупцем.  

Комерційна компенсація, зустрічні закупівлі, авансові закупівлі, угоди 
типу «світч», угоди типу «офсет», рамочні угоди, угоди позитивної зустрічної 
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торгівлі, угоди щодо зворотного експорту, програми пов'язання імпорту та 
експорту й обов'язки, які передбачають участь інвестора в експорті товарів 
країни-імпортера.  

Операції в рамках промислового співробітництва. Співробітництво на 
комерційній основі, виробнича кооперація, франчайзинг, операції з 
давальницькою сировиною. Фактори, що впливають на розвиток зустрічної 
торгівлі. Державне регулювання зустрічної торгівлі в Україні. 

 
Тема 14. Економічний аналіз зовнішньоекономічної діяльності 

підприємств 
Економічний аналіз у сфері ЗЕД підприємств. Аналіз виконання 

зобов'язань з експортно-імпортних операцій. Аналіз динаміки ЗЕД 
підприємситва. Аналіз раціональності використання коштів у зовнішній 
торгівлі: оборотність оборотних коштів у зовнішньоторговельних операціях, 
аналіз обороту коштів у товарах, аналіз обороту коштів у розрахунках, аналіз 
накладних витрат при експорті та імпорті товарів.  

Методологічні підходи до визначення ефективності ЗЕД підприємства. 
Система показників ефективності ЗЕД підприємства. Оцінка економічної 
ефективності. Оцінка валютної ефективності експорту й імпорту.  

Вплив зовнішньоекономічної діяльності підприємства на його фінансові 
результати. 

 
Тема 15. Ризики у зовнішньоекономічній діяльності  

та їх страхування 
Сутність та класифікація ризиків ЗЕД. Характеристика транспортних, 

комерційних, політичних, валютних, митних ризиків та ризиків у міжнародних 
розрахунках.  

Методи страхування ризиків у ЗЕД. Особливості самострахування. 
Способи транспортного страхування та умови страхування вантажів у ЗЕД. 

 
Тема 16. Транспортне обслуговування  

зовнішньоекономічної діяльності 
Сутність та система регулювання міжнародних перевезень. Правове 

регулювання міжнародних перевезень, його види.  
Організація міжнародних перевезень. Фактори, що впливають на вибір 

виду транспорту. Особливості міжнародних перевезень різними видами 
транспорту: морських, залізничних, автомобільних, авіаційних.  

Товарно-транспортна документація. Формування ціни на транспортні 
послуги. Експедиторське обслуговування міжнародних перевезень. Міжнародні 
транспортні коридори. 
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Тема 17. Зовнішньоекономічна діяльність підприємств на  
території вільних економічних зон 

Мета і завдання створення спеціальних економічних зон. Світовий досвід 
використання режимів спеціальних економічних зон. Пільги, що надаються на 
території ВЕЗ. Класифікація та характеристика видів вільних економічних зон: 
експортно-виробничих, туристично-рекреаційних ВЕЗ, вільних портів, 
технопарків, технополісів і бізнес-інкубаторів.  

Основні офшорні юрисдикції. Офшорні компанії. Цілі використання 
офшорних компаній. Основні види офшорних компаній. Співпраця офшорної 
та офшорної компаній. Діяльність офшорних банків.  

Регулювання співпраці українських резидентів з офшорними компаніями. 
Законодавчі обмеження щодо співпраці з офшорами. 
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Структура навчальної дисципліни 

2 Навчальна діяльність Робочий час 
студента, год 

1 2 3 
Знати: визначення 
сутності поняття 
«зовнішньоекономічна 
діяльність»; види, 
форми, суб’єкти та 
об’єкти 
зовнішньоекономічної 
діяльності 
 
Вміти: визначати роль  
зовнішньоекономічної 
діяльності у розвитку 
національної економіки 

Тема 1. Зовнішньоекономічна діяльність. 
Предмет, зміст 

та завдання дисципліни 
Лекція № 1 
План лекції 

1. Сутність поняття «зовнішньоекономічна 
діяльність».  
2. Місце дисципліни в системі загальноосвітніх 
і професійно орієнтованих дисциплін. 
3. Поняття об'єктів та суб'єктів 
зовнішньоекономічної діяльності. 
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 1, 5, 6, 8, 14-16, 18 
Інтернет-ресурси: 1-5 

2 

Самостійна робота студентів. 
1. Вивчення та доповнення матеріалу лекції.  
2. Підготовка до практичного заняття – 
підготовка доповіді на тему «Етапи розвитку 
зовнішньоекономічної діяльності підприємств 
України». 
3. Виконання тестових завдань у системі 
управління навчанням MOODLE. 
4. Проходження курсу (на вибір): «Європейська 
зовнішня політика: просто про складне», «Курс 
на експорт» на онлайн-платформі «Prometheus»; 
«Угода про Асоціацію Україна-ЄС», «Smart 
Exporter: електронні ресурси, регулювання та 
вимоги для експорту до ЄС», «Експорт, ринки 
ЄС та інтернаціоналізація бізнесу» на онлайн-
платформі «EdEra». 

6 

Практичне заняття № 1 
Питання до заняття 

1. Передумови розвитку ЗЕД. 
2. Класифікація і сутність зовнішньоеко-
номічних категорій. 
3. Види ЗЕД та форми зовнішньоекономічних 
зв'язків. 
4. Роль зовнішньоекономічної діяльності у 
розвитку національної економіки. 
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1 2 3 
Знати: визначення 
сутності понять 
«зовнішньоекономічна 
політика» та «платіжний 
баланс»;  основні методи 
аналізу 
зовнішньоекономічної 
діяльності 
 
Вміти: визначати та 
аналізувати основні 
показники розвитку 
зовнішньоекономічної 
діяльності в Україні 

Тема 2. Основні напрями і показники 
розвитку  

зовнішньоекономічної діяльності в Україні 
Лекція № 2 
 План лекції 

1.  Зовнішньоекономічна політика держави. 
2. Сучасні концептуальні підходи до 
формування зовнішньоекономічної політики 
України в контексті реалізації національних 
економічних інтересів. 
3. Економічна сутність платіжного балансу 
країни.  
4. Платіжний баланс України, його структура та 
характеристика. 
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 5, 6, 15 
Інтернет-ресурси: 5 
 

2 

Самостійна робота студентів. 
1. Вивчення та доповнення матеріалу лекції.  
2. Підготовка до практичного заняття – 
ознайомитись із основними джерелами 
статистичної інформації, що відображають 
результати зовнішньоекономічної діяльності 
підприємств України. 
3. Виконання тестових завдань у системі 
управління навчанням MOODLE. 
4. Проходження курсу (на вибір): «Європейська 
зовнішня політика: просто про складне», «Курс 
на експорт» на онлайн-платформі «Prometheus»; 
«Угода про Асоціацію Україна-ЄС», «Smart 
Exporter: електронні ресурси, регулювання та 
вимоги для експорту до ЄС», «Експорт, ринки 
ЄС та інтернаціоналізація бізнесу» на онлайн-
платформі «EdEra». 
 

6 

Практичне заняття № 2 
Питання до заняття 

1. Основні методи аналізу ЗЕД. 
2. Характеристика показників розвитку 
зовнішньоекономічного сектору в Україні. 
3. Аналіз та оцінка сучасного стану ЗЕД в 
Україні. 
4. Проблеми та перспективи розвитку експорту 
МСП в Україні. 

 
 
 
 
 

2 
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1 2 3 
Знати: основних 
суб’єктів та методи 
регулювання  
зовнішньоекономічної 
діяльності в Україні 
 
Вміти: характеризувати 
та надавати оцінку 
діяльності державних 
органів, органів 
місцевого 
самоврядування та 
недержавних  органів 
щодо регулювання 
зовнішньоекономічної 
діяльності підприємств 

Тема 3. Система регулювання 
зовнішньоекономічної  
діяльності в Україні 

Лекція № 3 
 План лекції 

1.  Характеристика системи регулювання ЗЕД: 
принципи, цілі, методи.  
2. Еволюція системи регулювання 
зовнішньоекономічної діяльності в Україні. 
Національний та наднаціональний рівень 
регулювання ЗЕД.  
3. Економічні та адміністративні методи 
регулювання зовнішньоекономічної діяльності. 
Правове регулювання ЗЕД. 
4. Характеристика органів державного 
регулювання ЗЕД в Україні та їх компетенції.  
5. Органи місцевого самоврядування та 
регіональний аспект регулювання ЗЕД. 
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 18 
Інтернет-ресурси: 1-5 
 

2 

Самостійна робота студентів. 
1. Вивчення та доповнення матеріалу лекції.  
2. Підготовка до практичного заняття – 
підготовка доповіді на тему (на вибір): «Заходи 
підтримки вітчизняних експортерів з боку 
державних органів», «Досвід зарубіжних країн 
щодо регулювання зовнішньоекономічної 
діяльності підприємств»; підготовка таблиці з 
порівняльною характеристикою державних 
органів України відповідно до їх повноважень, 
місця та ролі у регулюванні 
зовнішньоекономічної діяльності. 
3. Виконання тестових завдань у системі 
управління навчанням MOODLE. 
4. Проходження курсу (на вибір): «Європейська 
зовнішня політика: просто про складне», «Курс 
на експорт» на онлайн-платформі «Prometheus»; 
«Угода про Асоціацію Україна-ЄС», «Smart 
Exporter: електронні ресурси, регулювання та 
вимоги для експорту до ЄС», «Експорт, ринки 
ЄС та інтернаціоналізація бізнесу» на онлайн-
платформі «EdEra». 
 
 
 
 
 

 

6 



 
 

16 

1 2 3 
 Практичне заняття № 3 

Питання до заняття 
1. Оперативне регулювання ЗЕД: сутність, 
інструменти. 
2. Характеристика діяльності недержавних 
організацій у сфері регулювання ЗЕД: торгово-
промислових палат, фондових та валютних 
бірж. 
3. Реєстрація суб'єктів зовнішньоекономічної 
діяльності. 
4. Національний та наднаціональний рівень 
регулювання ЗЕД. 
 

2 

Знати: сутність, 
принципи та особливості 
митно-тарифного 
регулювання 
зовнішньоекономічної 
діяльності в Україні 
 
Вміти: визначати 
основні митні документи 
та специфіку їх 
оформлення, 
здійснювати розрахунки 
митних платежів на 
основі даних окремих 
підприємств 

Тема 4. Митно-тарифне регулювання 
зовнішньоекономічної діяльності 

Лекція № 4 
 План лекції 

1. Сутність митного регулювання ЗЕД. 
2. Принципи митного регулювання. 
3. Характеристика митних режимів. 
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 3, 11, 13 
Інтернет-ресурси: 1-5 

2 

Лекція № 5 
План лекції 

1. Основні митні документи та специфіка їх 
оформлення. 
2. Порядок митного оформлення товарів. 
3. Мито як інструмент економічного 
регулювання. 
 

2 

 Самостійна робота студентів. 
1. Вивчення та доповнення матеріалу лекції.  
2. Підготовка до практичного заняття – 
ознайомитись із електронним ресурсом «Market 
Access Map». 
3. Виконання тестових завдань у системі 
управління навчанням MOODLE. 
4. Проходження курсу (на вибір): «Європейська 
зовнішня політика: просто про складне», «Курс 
на експорт» на онлайн-платформі «Prometheus»; 
«Угода про Асоціацію Україна-ЄС», «Smart 
Exporter: електронні ресурси, регулювання та 
вимоги для експорту до ЄС», «Експорт, ринки 
ЄС та інтернаціоналізація бізнесу» на онлайн-
платформі «EdEra». 
 
 
 
 

5 
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1 2 3 
 Практичне заняття № 4 

Питання до заняття 
1. Українська класифікація товарів 
зовнішньоекономічної діяльності; поняття, 
структура, особливості застосування. 
2. Митна декларація: структура; порядок 
оформлення. Попередня митна декларація. 
3. Види митного контролю. 
 

2 

Практичне заняття № 5 
Питання до заняття 

1. Характеристика базисних умов постачання 
груп «Е» та «F». Проблеми виконання покупцем 
зобов'язань щодо експортного очищення 
товарів. Характеристика базисних умов 
постачання групи «С».  
2. Особливості переходу ризиків та виконання 
зобов'язань зі страхування при застосуванні 
умов СІР та СIF. 

3. Характеристика базисних умов постачання 
групи «D». 

2 

Знати: порядок та 
особливості  
нарахування митних 
податків 
 
Вміти: розраховувати 
митні платежі при 
здійсненні 
підприємствами 
імпортної та експортної 
діяльності 

Тема 5. Загальнодержавні податки у сфері  
зовнішньоекономічної діяльності 

Лекція №6 
 План лекції 

1. Види та функції податків у сфері 
зовнішньоекономічної діяльності.  
2. Сутність та порядок нарахування митних 
податків (ПДВ, мита, акцизного податку) у 
сфері ЗЕД.  
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 3, 11, 18 
Інтернет-ресурси: 1-5 
 

2 

Самостійна робота студентів. 
1. Вивчення та доповнення матеріалу лекції.  
2. Підготовка до практичного заняття – 
опрацювання законодавчих нормативних актів, 
що визначають порядок нарахування митних 
податків. 
3. Виконання тестових завдань у системі 
управління навчанням MOODLE. 
4. Проходження курсу (на вибір): «Європейська 
зовнішня політика: просто про складне», «Курс 
на експорт» на онлайн-платформі «Prometheus»; 
«Угода про Асоціацію Україна-ЄС», «Smart 
Exporter: електронні ресурси, регулювання та 
вимоги для експорту до ЄС», «Експорт, ринки 
ЄС та інтернаціоналізація бізнесу» на онлайн-
платформі «EdEra». 

6 
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1 2 3 
 Практичне заняття № 6 

Питання до заняття 
1. Нарахування і сплата митних податків при 
ввезенні товарів у режимі імпорту. 
2. Відображення митних платежів у митній 
декларації. 
3. Порядок і проблеми відшкодування ПДВ при 
експорті товарів. 

2 

Знати: сутність, 
класифікацію та 
особливості 
застосування 
нетарифних методів 
регулювання ЗЕД 
підприємств 
 
Вміти: визначати 
результати та наслідки  
застосування 
нетарифних методів 
регулювання ЗЕД 
підприємств 

Тема 6. Нетарифне регулювання 
зовнішньоекономічної діяльності  

Лекція № 7 
 План лекції 

1. Нетарифні засоби регулювання ЗЕД, їх 
класифікація і характеристика.   
2. Кількісні обмеження: ліцензування і 
квотування. 
3. Антидемпінгові заходи, нарахування 
антидемпінгового та компенсаційного мита. 
4. Сертифікація, стандартизація, технічні 
бар'єри. 
Література 
Основна: 1-7  
Додаткова: 5, 18 
Інтернет-ресурси: 1-5 

 

2 

Самостійна робота студентів. 
1. Вивчення та доповнення матеріалу лекції.  
2. Підготовка до практичного заняття – 
ознайомитись із електронним ресурсом «Market 
Access Map». 
3. Виконання тестових завдань у системі 
управління навчанням MOODLE. 
4. Проходження курсу (на вибір): «Європейська 
зовнішня політика: просто про складне», «Курс 
на експорт» на онлайн-платформі «Prometheus»; 
«Угода про Асоціацію Україна-ЄС», «Smart 
Exporter: електронні ресурси, регулювання та 
вимоги для експорту до ЄС», «Експорт, ринки 
ЄС та інтернаціоналізація бізнесу» на онлайн-
платформі «EdEra». 

6 

Практичне заняття №7 
Питання до заняття 

1. Використання засобів прихованого 
протекціонізму для регулювання зовнішньої 
торгівлі України. 
2. Фінансові засоби нетарифного регулювання. 
3. Торговельні договори та правові режими як 
правові засоби нетарифного регулювання ЗЕД в 
Україні. 
4. Сертифікація імпортної продукції в Україні. 
 
 

2 
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1 2 3 
Знати:  сутність, основні 
принципи, об’єкти, 
суб’єкти та інструменти 
валютного регулювання 
ЗЕД підприємств в 
Україні 
 
Вміти: визначати 
результати та наслідки   
валютного регулювання 
ЗЕД підприємств, обсяг 
валютної виручки при 
здійсненні експортних 
операцій 

Тема 7. Валютне регулювання 
зовнішньоекономічної  
діяльності в Україні  

Лекція № 8 
 План лекції 

1. Сутність, основні принципи, об’єкти, суб’єкти 
та інструменти валютного регулювання. 
2. Поняття валютної політики держави та її 
складові. 
3. Система валютного контролю. Види 
валютних операцій.   
4. Українська міжбанківська валютна біржа та її 
функції. 
 
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 5, 18 
Інтернет-ресурси: 1-5 

 
 

4 

Самостійна робота студентів. 
1. Вивчення та доповнення матеріалу лекції.  
2. Підготовка до практичного заняття – за 
допомогою методів стратегічного аналізу 
визначити фактори, які впливають на курс 
національної валюти, результати представити у 
вигляді презентації. 
3. Виконання тестових завдань у системі 
управління навчанням MOODLE. 
4. Проходження курсу (на вибір): «Європейська 
зовнішня політика: просто про складне», «Курс 
на експорт» на онлайн-платформі «Prometheus»; 
«Угода про Асоціацію Україна-ЄС», «Smart 
Exporter: електронні ресурси, регулювання та 
вимоги для експорту до ЄС», «Експорт, ринки 
ЄС та інтернаціоналізація бізнесу» на онлайн-
платформі «EdEra». 
 

6 

Практичне заняття № 8 
Питання до заняття 

1. Порядок організації торгівлі іноземною 
валютою. 
2. Обмеження щодо перевезення та пересилання 
валютних цінностей. 
3. Ризики, що виникають при здійсненні 
валютних операцій. 
4. Вплив державного регулювання на стан 
валютного ринку в Україні. 
 
 
 
 

2 
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1 2 3 
Знати:  сутність 
міжнародних 
розрахунків, особливості 
банківського 
обслуговування ЗЕД 
 
Вміти: визначити 
переваги використання 
кожної з форм 
міжнародних 
розрахунків для 
експортера та імпортера, 
розв’язувати задачі та 
робити відповідні 
висновки щодо 
доцільності 
кредитування експорту 
та імпорту 

Тема 8. Міжнародні розрахунки і 
банківське обслуговування 

зовнішньоекономічної діяльності  
Лекція № 9 
 План лекції 

1. Сутність міжнародних розрахунків та 
необхідність банківського обслуговування у 
сфері ЗЕД. 
2. Способи платежу у сфері ЗЕД. 
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 5, 18 
Інтернет-ресурси: 1-5 

2 

Лекція № 10 
 План лекції 

1. Кореспондентські відносини у сфері ЗЕД. 
2. Оцінка надійності та вибір комерційних 
банків суб'єктами ЗЕД. 
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 5, 18 
Інтернет-ресурси: 1-5 

2 

Самостійна робота студентів. 
1. Вивчення та доповнення матеріалу лекції.  
2. Підготовка до практичного заняття – за 
визначити переваги використання кожної з 
форм міжнародних розрахунків для експортера 
та імпортера (підготувати презентацію); 
провести дослідження існуючих міжнародних 
програм фінансування МСП (підготувати 
презентацію). 
3. Виконання тестових завдань у системі 
управління навчанням MOODLE. 
4. Проходження курсу (на вибір): «Європейська 
зовнішня політика: просто про складне», «Курс 
на експорт» на онлайн-платформі «Prometheus»; 
«Угода про Асоціацію Україна-ЄС», «Smart 
Exporter: електронні ресурси, регулювання та 
вимоги для експорту до ЄС», «Експорт, ринки 
ЄС та інтернаціоналізація бізнесу» на онлайн-
платформі «EdEra». 
 

6 

Практичне заняття № 9 
Питання до заняття 

1. Форми банківських розрахунків у сфері 
зовнішньоекономічної діяльності. 
2. Засоби та види платежу.  
 
 
 
 
 

2 
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1 2 2 
 Практичне заняття № 10 

Питання до заняття 
1. Електронні системи міжбанківських 
розрахунків. 

2. Кредитування експорту та імпорту. 

2 

Знати:  основні форми  
виходу підприємств на 
зовнішні ринки, їх 
особливості 
 
Вміти: визначати  
потенційні зовнішні 
ринки збуту для 
вітчизняних підприємств 

Тема 9. Форми виходу підприємств на 
зовнішні ринки  

Лекція № 11 
 План лекції 

1. Передумови і мотивація виходу підприємств 
на зовнішні ринки. 
2. Класифікація і характеристика форм виходу 
на зовнішні ринки. 
3. Прямий і непрямий експорт. 
4. Спільне підприємництво та пряме іноземне 
інвестування як форми виходу підприємства на 
зовнішні ринки. 
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 5, 18 
Інтернет-ресурси: 1-5 
 

2 

Самостійна робота студентів. 
1. Вивчення та доповнення матеріалу лекції.  
2. Підготовка до практичного заняття – за 
допомогою веб-ресурсів, що містять дані 
офіційної статистики, визначити потенційні 
зовнішні ринки збуту для продукції хімічної 
галузі, машинобудівної галузі, легкої 
промисловості та агропромислового комплексу. 
3. Виконання тестових завдань у системі 
управління навчанням MOODLE. 
4. Проходження курсу (на вибір): «Європейська 
зовнішня політика: просто про складне», «Курс 
на експорт» на онлайн-платформі «Prometheus»; 
«Угода про Асоціацію Україна-ЄС», «Smart 
Exporter: електронні ресурси, регулювання та 
вимоги для експорту до ЄС», «Експорт, ринки 
ЄС та інтернаціоналізація бізнесу» на онлайн-
платформі «EdEra». 

6 

Практичне заняття № 15 
Питання до заняття 

1. Дослідження міжнародних ринків: напрями, 
способи, етапи дослідження.  
2. Умови і критерії вибору ринку збуту. Оцінка 
основних перспективних ринків збуту для 
української продукції. 
3. Особливості побудови каналів збуту на 
зовнішніх ринках (прямий збут, збут через 
посередника, збут через систему посередників). 
4. Інформаційна база маркетингових досліджень 
зовнішнього ринку. 

2 
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1 2 3 
Знати:  сутність 
зовнішньоторговельної 
ціни, її функції та 
класифікацію, 
особливості формування 
цінової політики 
підприємства при виході 
на зовнішні ринки 
 
Вміти: вирішувати 
задачі та ситуаційні 
завдання до теми 

Тема 10. Ціноутворення у 
зовнішньоекономічній діяльності 

підприємства 
Лекція № 12 
 План лекції 

1. Зовнішньоторговельна ціна: сутність поняття, 
функції, класифікація зовнішньоторговельних 
цін. 
2. Цінова політика підприємства, обґрунтування 
зовнішньоторговельних цін.  
3. Основні фактори ціноутворення в ЗЕД. 
4. Етапи формування контрактної ціни. 
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 5, 18 
Інтернет-ресурси: 1-5 

2 

Самостійна робота студентів. 
1. Вивчення та доповнення матеріалу лекції.  
2. Підготовка до практичного заняття – 
вирішення розрахункових задач та ситуаційних 
завдань. 
3. Виконання тестових завдань у системі 
управління навчанням MOODLE. 
4. Проходження курсу (на вибір): «Європейська 
зовнішня політика: просто про складне», «Курс 
на експорт» на онлайн-платформі «Prometheus»; 
«Угода про Асоціацію Україна-ЄС», «Smart 
Exporter: електронні ресурси, регулювання та 
вимоги для експорту до ЄС», «Експорт, ринки 
ЄС та інтернаціоналізація бізнесу» на онлайн-
платформі «EdEra». 

6 

Практичне заняття № 12 
Питання до заняття 

1. Класифікація знижок з ціни та цінових 
надбавок.  
2. Трансфертне ціноутворення: сутність, 
специфіка. 
3. Особливості ціноутворення в електронній 
торгівлі. 

2 

Знати:  сутність, зміст, 
види та основні умови 
виконання 
зовнішньоекономічних 
контрактів 
 
Вміти: вирішувати 
задачі та ситуаційні 
завдання до теми 

Тема 11. Структура і зміст 
зовнішньоекономічних контрактів 

Лекція № 13 
 План лекції 

1. Зміст і характеристика основних умов 
зовнішньоекономічного контракту. 
2. Базисні умови поставки.  
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 5, 18 
Інтернет-ресурси: 1-5 

 

2 



 
 

23 

 Лекція № 14 
План лекції 

1. Валютні та фінансові умови 
зовнішньоекономічних контрактів. 
2. Зовнішньоторговельна ціна: сутність поняття, 
функції, класифікація зовнішньоторговельних 
цін. 
2. Застосування рекламацій та санкцій при 
виконанні зовнішньоекономічного контракту.  
3. Форс-мажорні обставини при виконанні 
зовнішньоекономічного контракту 

 

2 

Самостійна робота студентів. 
1. Вивчення та доповнення матеріалу лекції.  
2. Підготовка до практичного заняття – 
визначити особливості проведення ділових 
переговорів з партнерами зі США, Італії, 
Бельгії, Аргентини, Іспанії, Китаю, Індії, 
Пакистану, Бразилії, Ірландії, Канади, В’єтнаму, 
Перу, ОАЕ, Єгипту (на вибір), підготувати 
презентацію. 
3. Виконання тестових завдань у системі 
управління навчанням MOODLE. 
4. Проходження курсу (на вибір): «Європейська 
зовнішня політика: просто про складне», «Курс 
на експорт» на онлайн-платформі «Prometheus»; 
«Угода про Асоціацію Україна-ЄС», «Smart 
Exporter: електронні ресурси, регулювання та 
вимоги для експорту до ЄС», «Експорт, ринки 
ЄС та інтернаціоналізація бізнесу» на онлайн-
платформі «EdEra». 
 

5 

Практичне заняття № 13 
Питання до заняття 

1. Тактика і стратегія ведення переговорів при 
укладанні міжнародних договорів. Основні 
ризики переговорного процесу. 
2. Характеристика основних положень 
зовнішньоекономічних договорів (контрактів). 
 

2 

Практичне заняття № 14 
Питання до заняття 

1. Ризики, пов'язані з виконанням основних 
положень зовнішньоекономічних контрактів. 
2. Використання Інкотермс-2020 при укладанні 
зовнішньоекономічних договорів. 
 
 
 
 
 
 

2 



 
 

24 

1 2 3 
Знати:  сутність та види 
торговельно-
посередницької 
діяльності на 
зовнішньому ринку 
 
Вміти: вирішувати 
задачі та ситуаційні 
завдання до теми 

Тема 12. Торговельно-посередницька 
діяльність на  

зовнішньому ринку  
Лекція № 15 
План лекції 

1. Сутність та види посередницької діяльності у 
ЗЕД. 
2. Характеристика посередників за обсягом 
повноважень та за місцем, що вони посідають на 
зовнішніх ринках. 
3. Дистриб'ютори, дилери, їх місце на ринку. 
4. Визначення прав та винагороди посередників. 
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 5, 18 
Інтернет-ресурси: 1-5 
 

2 

Самостійна робота студентів. 
1. Вивчення та доповнення матеріалу лекції.  
2. Підготовка до практичного заняття – скласти 
порівняльну таблицю, у якій зазначити переваги 
та недоліки залучення посередників при 
здійсненні експортної діяльності підприємства. 
3. Виконання тестових завдань у системі 
управління навчанням MOODLE. 
4. Проходження курсу (на вибір): «Європейська 
зовнішня політика: просто про складне», «Курс 
на експорт» на онлайн-платформі «Prometheus»; 
«Угода про Асоціацію Україна-ЄС», «Smart 
Exporter: електронні ресурси, регулювання та 
вимоги для експорту до ЄС», «Експорт, ринки 
ЄС та інтернаціоналізація бізнесу» на онлайн-
платформі «EdEra». 
 

6 

Практичне заняття № 15 
Питання до заняття 

1. Структура та зміст посередницьких угод. 
2. Посередницькі операції на основі договорів 
комісії (консигнації). 
3. Становлення та розвиток торговельно-
посередницької діяльності в Україні. 
4. Укладання договорів із 
зовнішньоторговельними посередниками. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

2 
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1 2 3 
Знати:  сутність та 
основні форми 
зустрічної торгівлі у 
ЗЕД підприємств 
 
Вміти: вирішувати 
задачі та ситуаційні 
завдання до теми 

Тема 13. Зустрічна торгівля у 
зовнішньоекономічній діяльності  

Лекція № 16 
План лекції 

1. Сутність та форми зустрічної торгівлі. 
2. Особливості виробничої кооперації.  
3. Франчайзингу: поняття та види. 
4. Сутність, переваги та недоліки операцій з 
давальницькою сировиною. 
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 5-18 
Інтернет-ресурси: 1-5 

2 

Самостійна робота студентів. 
1. Вивчення та доповнення матеріалу лекції.  
2. Підготовка до практичного заняття – 
вирішення розрахункових та ситуаційних 
завдань. 
3. Виконання тестових завдань у системі 
управління навчанням MOODLE. 
4. Проходження курсу (на вибір): «Європейська 
зовнішня політика: просто про складне», «Курс 
на експорт» на онлайн-платформі «Prometheus»; 
«Угода про Асоціацію Україна-ЄС», «Smart 
Exporter: електронні ресурси, регулювання та 
вимоги для експорту до ЄС», «Експорт, ринки 
ЄС та інтернаціоналізація бізнесу» на онлайн-
платформі «EdEra». 

5 

Практичне заняття № 16 
Питання до заняття 

1. Причини існування зустрічної торгівлі. 
2. Фактори, що впливають на розвиток 
зустрічної торгівлі. 
3. Державне регулювання зустрічної торгівлі в 
Україні. 

2 

Знати:  основні 
показники системи 
економічного аналізу 
ЗЕД підприємства 
 
Вміти: визначати 
ефективність  ЗЕД 
підприємства та робити 
відповідні управлінські 
висновки 

Тема 14. Економічний аналіз 
зовнішньоекономічної діяльності 

підприємств 
Лекція № 17 
План лекції 

1. Економічний аналіз у сфері ЗЕД підприємств. 
2. Аналіз динаміки ЗЕД підприємства.   
3. Аналіз раціональності використання коштів у 
зовнішній торгівлі.  
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 5, 10, 18 
Інтернет-ресурси: 1-5 

 
 
 
 
 

2 
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1 2 3 
 Лекція № 18 

План лекції 
1. Вплив зовнішньоекономічної діяльності 
підприємства на його фінансові результати. 
2. Система показників ефективності ЗЕД 
підприємства. 
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 5, 10, 18 
Інтернет-ресурси: 1-5 

2 

Самостійна робота студентів. 
1. Вивчення та доповнення матеріалу лекції.  
2. Підготовка до практичного заняття – за 
допомого PEST-аналізу оцінити вплив факторів 
на ефективність зовнішньоекономічної 
діяльності вітчизняних підприємств 
(підготувати презентацію). 
3. Виконання тестових завдань у системі 
управління навчанням MOODLE. 
4. Проходження курсу (на вибір): «Європейська 
зовнішня політика: просто про складне», «Курс 
на експорт» на онлайн-платформі «Prometheus»; 
«Угода про Асоціацію Україна-ЄС», «Smart 
Exporter: електронні ресурси, регулювання та 
вимоги для експорту до ЄС», «Експорт, ринки 
ЄС та інтернаціоналізація бізнесу» на онлайн-
платформі «EdEra». 

5 

Практичне заняття № 17 
Питання до заняття 

1. Оцінка факторів, що впливають на 
ефективність зовнішньоторговельної діяльності 
підприємства. 
2. Розрахунок валютної та економічної 
ефективності імпорту та експорту. 

2 

Практичне заняття № 18 
Питання до заняття 

1. Методика аналізу ефективності 
зовнішньоторговельних операцій. 
2. Прийняття управлінських рішень на основі 
результатів економічного аналізу 
зовнішньоекономічної діяльності підприємства. 

2 

Знати:  сутність та 
класифікацію ризиків 
ЗЕД підприємства 
 
Вміти:  вирішувати 
задачі та ситуаційні 
завдання до теми 

Тема 15. Ризики у зовнішньоекономічній 
діяльності та їх страхування 

Лекція № 19 
План лекції 

1. Сутність та класифікація ризиків ЗЕД.  
2. Комерційні ризики при здійсненні 
зовнішньоекономічної діяльності підприємства.  
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 5, 7, 9, 14 
Інтернет-ресурси: 1-5 

 

2 
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1 2 3 
 3. Характеристика  валютних ризиків у ЗЕД 

підприємств. 
4. Митні ризики при здійсненні 
зовнішньоекономічної діяльності підприємства. 
 

 

Самостійна робота студентів. 
1. Вивчення та доповнення матеріалу лекції.  
2. Підготовка до практичного заняття –
визначити ризики, які впливають на 
зовнішньоекономічну діяльність підприємства, 
що виготовляє: меблі; жіночий одяг; фруктові 
соки; обладнання для харчової промисловості; 
газовані напої; канцелярське приладдя; дитяче 
взуття; керамічну плитку; автомобільні шини; 
посуд (підготувати презентацію); визначити 
ризики, які впливають на розробку та 
впровадження експортної стратегії 
підприємства, використовуючи методи 
стратегічного аналізу (на прикладі реального 
підприємства), підготувати презентацію. 
3. Виконання тестових завдань у системі 
управління навчанням MOODLE. 
4. Проходження курсу (на вибір): «Європейська 
зовнішня політика: просто про складне», «Курс 
на експорт» на онлайн-платформі «Prometheus»; 
«Угода про Асоціацію Україна-ЄС», «Smart 
Exporter: електронні ресурси, регулювання та 
вимоги для експорту до ЄС», «Експорт, ринки 
ЄС та інтернаціоналізація бізнесу» на онлайн-
платформі «EdEra». 

6 

Практичне заняття № 19 
Питання до заняття 

1. Основні стратегії управління ризиками ЗЕД. 
2. Основні методи страхування ризиків ЗЕД. 
3. Специфіка страхування вантажів при 
здійсненні експортно-імпортних операцій. 
4. Розробка експортної стратегії підприємства в 
умовах ризику. 

2 

Знати:  сутність та 
особливості організації 
транспортного 
обслуговування ЗЕД 
підприємства 
 
Вміти:  визначати 
переваги та недоліки  
кожного виду 
транспорту при 
здійсненні експортно-
імпортних операцій 

Тема 16. Транспортне обслуговування  
зовнішньоекономічної діяльності  

Лекція № 27 
План лекції 

1. Сутність та система регулювання 
міжнародних перевезень. 
2. Організація міжнародних перевезень. 
3. Товарно-транспортна документація. 
4. Експедиторське обслуговування міжнародних 
перевезень. 
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 5, 17, 18 
Інтернет-ресурси: 1-5 
 
 
 

2 
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1 2 3 
 Самостійна робота студентів. 

1. Вивчення та доповнення матеріалу лекції.  
2. Підготовка до практичного заняття – 
визначити переваги та недоліки кожного виду 
транспорту при здійсненні експортно-імпортних 
операцій (підготувати презентацію). 
3. Виконання тестових завдань у системі 
управління навчанням MOODLE. 
4. Проходження курсу (на вибір): «Європейська 
зовнішня політика: просто про складне», «Курс 
на експорт» на онлайн-платформі «Prometheus»; 
«Угода про Асоціацію Україна-ЄС», «Smart 
Exporter: електронні ресурси, регулювання та 
вимоги для експорту до ЄС», «Експорт, ринки 
ЄС та інтернаціоналізація бізнесу» на онлайн-
платформі «EdEra». 

5 

Практичне заняття № 20 
Питання до заняття 

1. Значення міжнародних перевезень при 
здійсненні ЗЕД. 
2. Види міжнародних перевезень та їх 
характеристика. 
3. Особливості перевезення вантажів основними 
видами транспорту. 
4. Фактори, що впливають на вибір способу 
транспортування вантажу. 

2 

Знати:  сутність, 
класифікацію та мету 
створення ВЕЗ, сутність, 
класифікацію та 
особливості 
нормативного 
регулювання діяльності 
офшорних зон 
 
Вміти:  аналізувати 
діяльність ВЕЗ та 
офшорних зон 

Тема 17. Зовнішньоекономічна діяльність 
підприємств на  

території вільних економічних зон  
Лекція № 21 
План лекції 

1. Мета і завдання створення спеціальних 
економічних зон. 
2. Світовий досвід використання режимів 
спеціальних економічних зон. 
1. Регулювання співпраці українських 
резидентів з офшорними компаніями. 
2. Законодавчі обмеження щодо співпраці з 
Література 
Основна: 1-7 
Додаткова: 5, 7, 18 
Інтернет-ресурси: 1-5 
 
  

 
 

 
 
 
 
 

2 
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1 2 3 
 Самостійна робота студентів. 

1. Вивчення та доповнення матеріалу лекції. 
2. Підготовка до практичного заняття – 
використовуючи Інтернет-ресурси, 
проаналізувати існуючі офшорні зони та 
визначити найбільш привабливіші з них для 
іноземних інвесторів (підготувати презентацію); 
використовуючи Інтернет-ресурси, 
проаналізувати ефективність та доцільність 
існування вільних економічні зон на території 
України (на вибір), підготувати презентацію. 
3. Виконання тестових завдань у системі 
управління навчанням MOODLE. 
4. Проходження курсу (на вибір): «Європейська 
зовнішня політика: просто про складне», «Курс 
на експорт» на онлайн-платформі «Prometheus»; 
«Угода про Асоціацію Україна-ЄС», «Smart 
Exporter: електронні ресурси, регулювання та 
вимоги для експорту до ЄС», «Експорт, ринки 
ЄС та інтернаціоналізація бізнесу» на онлайн-
платформі «EdEra». 

5 

Практичне заняття № 21 
Питання до заняття 

1. Вільні економічні зони: сутність поняття та 
класифікація. 
2. Вільні економічні зони України. 
3. Офшорні зони й юрисдикції: сутність 
поняття, класифікація. 
4. Офшорні компанії: цілі використання, види, 
регулювання діяльності. 

4 

ВСЬОГО: (180/6) 
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