ТЕСТОВІ ЗАВДАННЯ ДО ТЕМИ № 9 (ЧАСТИНА 2)
Оцінювання правових ризиків та стратегія захисту прав клієнта в клінічній практиці
Оберіть одну правильну відповідь у кожному завданні.
1. Яка умова робить судове рішення корисним аргументом у схожій справі?
A) Виключно рішення суду, прийняте у тому самому календарному місяці.
B) Наявність однакової довжини тексту в обох судових рішеннях.
C) Збіг кількох випадкових слів без урахування предмета спору.
D) Подібність правового питання й істотних фактів за релевантного законодавства.
2. Яка помилка виникає, якщо студент переносить висновок суду без аналізу фактів?
A) Застосування процесуальних гарантій до конкретних фактів.
B) Повна юридична верифікація позиції без додаткової перевірки.
C) Хибна аналогія через ігнорування істотних відмінностей справ.
D) Коректне порівняння фактичних обставин і правових підстав.
3. Що необхідно перевірити для оцінювання актуальності правової позиції суду?
A) Нормативну редакцію, фактичні обставини та подальшу судову практику.
B) Тільки кількість входжень слова «позивач» у текст рішення.
C) Лише графічний дизайн офіційного документа.
D) Виключно реєстраційний номер комп’ютера, з якого відкрили рішення.
4. Який підхід правильний, коли практика за близькими справами неоднорідна?
A) Повідомити клієнтові, що судове рішення завжди гарантоване.
B) Відобразити розбіжності, пояснити їх і показати клієнтові ризики.
C) Вибрати лише сприятливі рішення та приховати протилежні.
D) Визнати всі рішення непридатними без вивчення правових підстав.
5. Що найкраще обґрунтовує вибір між переговорами та судовим захистом?
A) Порівняння досяжності мети, правових умов, доказів, часу та витрат.
B) Особиста симпатія студента до відповідної процедури.
C) Прагнення зробити підготовлену консультацію максимально довгою.
D) Факт наявності у клініці заздалегідь підготовленого шаблону позову.
6. Як слід презентувати клієнту складний юридичний висновок?
A) Тільки професійними скороченнями без їхнього пояснення.
B) Обіцянкою конкретного рішення суду незалежно від обставин.
C) Простими словами, з пріоритетними кроками та поясненням невизначеностей.
D) Суцільним переліком статей без зв’язку з обставинами.
7. Який спосіб допомагає перевірити розуміння клієнтом консультації?
A) Збільшити кількість латинських термінів для переконливості.
B) Надіслати довгий список законів без визначення пріоритетних кроків.
C) Попросити стисло переказати погоджений план дій своїми словами.
D) Поставити лише запитання «Вам усе зрозуміло?» і завершити зустріч.
8. Яка інформація має бути в рекомендації щодо обраної стратегії?
A) Умови її реалізації, переваги, ризики та необхідні документи.
B) Лише назва першого суду, знайденого в інтернеті.
C) Тільки фраза про особисту впевненість консультанта.
D) Виключно загальне схвалення побажань клієнта.
9. Що слід зробити, коли правова позиція з практики не відповідає новій редакції закону?
A) Не перевіряти нормативні джерела, оскільки існує судова практика.
B) Змінити цитату з рішення суду на власний розсуд.
C) Автоматично застосувати старий висновок без жодних уточнень.
D) Проаналізувати зміну норми й обмежити використання старого висновку.
10. Який показник демонструє відповідальну комунікацію правових перспектив?
A) Використання лише аргументів, вигідних для консультанта.
B) Безумовна обіцянка позитивного результату під час першої зустрічі.
C) Наявність збалансованого пояснення сильних і слабких сторін позиції.
D) Відсутність письмової фіксації погодженого плану дій.




